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e Rahmen Kinesium Premium Aluminum Superlite ¢ Gabel
Manitou R7 Super Lockout, 100mm, air / TPC Lockout e Steuersatz
FSA Orbit MX e Kurbelgarnitur Shimano Deore XT Hollowtech Il
Shalthebel Shimano Deore XT SL-M760 Rapidfire Plus ¢ Umwerfer /
Schaltwerk Shimano XTR M971 e Zahnkranz Shimano CS-M580-9,
11-32z o Kette Shimano CN-HG93 e Bremsen Shimano Deore XT
Hydraulic Disc e Bremshebel Shimano Deore XT BL-M765 Disc e
Laufrader Mavic Crossride CL (Center Lock) e Reifen Maxxis 1.95
Maxxlite 310 ¢ Vorbau KBIX PRO-Race ¢ Lenker KBIX PRO-Race e
Lenkerhérnchen Ergon R2 Magnesium e Sattelstiitze KBIX PRO-Race
Carbon e Sattel KBIX Ultraform Titanium e Pedale Shimano M520
SPD e Gewicht 10,76 kg (19,5")

Preis 1.999,- €
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Cycle Source Fahrrad Vertriebs GmbH, Landstrasse 6, A-2410 Hainburg an der Donau
tel.: +43 2165 62344, fax: +43 2165 62344 299, e-mail: infoat@kellys-bicycles.com
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Kellys bringt wicht nur Knistern ins Leben,
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sondern will es auch am heimischen
Fahrradmarkt knistern lassen. Richard
Likawvcan, Geschdftsfiihrer von Kellys Bikes
Osterreich, iber die Pline der amerikanisch-
slowakischen Connection und die Argumente,
die fiir Kellys sprechen

MBR: Kellys Bikes ist in einigen ostli-
chen Nachbarldndern seit Jahren
Marktfiihrer. Warum habt ihr euch mit
Osterreich so lange Zeit gelassen?
Es ist die Strategie der amerikanischen Mut-
terfirma, sich zuerst auf jene Lander zu kon-
zentrieren, die einerseits grofde Wachstums-
moglichkeiten aufweisen, und wo anderer-
seits die bekannten groRen Marken noch
nicht so Fuf3 fassen konnten. So konnten wir
uns vor allem in Mittel- und Osteuropa zum
Marktfithrer entwickeln und ein Fundament
schaffen, um auch in den tibersattigten Mark-
ten konkurrenzfihig zu sein.

Unser Erfolg in den neuen Markten zeigt,
dass unsere Strategie vollkommen richtig war
und wir jetzt bereit sind, in Osterreich durch-
zustarten.

Was ist das Besondere an Kellys

Bikes, was unterscheidet sie von

anderen Marken?
Ich denke, dass besonders das Preis-Leis-
tungs-Verhéltnis im Vergleich zu anderen Her-
stellern hervorragend ist und auch unser in-
novatives Design. Durch die Montage in der
Slowakei garantieren wir hochste Qualitét,
auf3erdem legen wir besonderen Wert auf die
Details. Die meisten unserer Bikes haben z.B.
abgedichtete und selbstschmierende
Schaltziige. Wo gibt es das sonst ...?

Unser Schwerpunkt liegt sicher im Moun-
tainbike-Bereich. Als Hauptsponsor des grofR-
ten Osterreichischen Marathons (Salzkam-
mergut Trophy 2008) wollen wir diese Positi-
on auch PR-technisch hervorheben. Aber
natiirlich haben wir auch Trekkingbikes,
Crossbikes und Rennrader im Programm.

Was sind eure Ziele fiir den oster-

reichischen Markt?
Wir wollen langfristig eine dhnlich gute
Marktposition wie in den Nachbarlandern er-
reichen. Dass das nicht von heute auf morgen
passiert und grof3es Engagement unsererseits
erfordert, ist klar. Ein Weg zum Erfolg ist si-
cher jener iiber den Fachhandel, kombiniert
mit einem guten Preis-Leistungs-Verhaltnis.
Erst, wenn sich ein Vertrauen in die Marke
Kellys Bikes aufgebaut hat, werden wir unser
Ziel erreichen.
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